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BÁO CÁO ĐẠI HỘI CỔ ĐÔNG 2011

CÔNG TY CP DỊCH VỤ & XÂY DỰNG ĐỊA ỐC ĐẤT XANH

Mã CK: DXG Sàn niêm yết HSX

Thời gian họp: 8h ngày 16/04/2011

Địa điểm họp: Toà nhà SPT, 199 Điện Biên Phủ, Q. Bình Thạnh, TP. HCM

Người lập báo cáo: Nguyễn Thị Kim Trang

1. Kết quả kinh doanh 2010

Nội dung Kế hoạch Thực hiện %TH/KH 2010

Vốn điều lệ 320 tỷ 160 tỷ 50%

Doanh thu thuần 445 tỷ 332 tỷ 74,6%

LNST 128 tỷ 76 tỷ 59,3%

EPS 4.000đ 6.974đ 174,3%

Cổ tức tiền mặt 30%

Trong năm 2010, công ty đã hoàn thành hồ sơ phát hành 16 triệu cổ phiếu tăng vốn từ 80 tỷ

đồng lên 160 tỷ đồng vào tháng 8/2010. Tuy nhiên, do điều kiện thị trường bất lợi cho việc

phát hành, HĐQT đã quyết định giãn thực hiện đợt tăng vốn. Dự kiến hồ sơ tăng VĐL lên

320 tỷ đồng sẽ tiếp tục triển khai và hoàn thành trong quý 2/2011.

Trong đợt phát hành 16 triệu cổ phần này, 10 triệu cổ phần sẽ được phát hành cho cổ đông

hiện hữu với giá 10.000 đồng/CP theo tỷ lệ 16:10.

ĐHCĐ lần này cũng đã thông qua việc chi trả cổ tức năm 2010 là 30%. Toàn bộ số cổ tức

này sẽ được chi trả trong thời gian tới.

2. Kế hoạch kinh doanh 2011

Doanh thu thuần: 400 tỷ đồng

LNST: 80 tỷ đồng

Cổ tức tiền mặt: không thấp hơn 20%
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3. Q&A

1) Công ty có sẽ phát triển như thế nào trong thời gian tới dựa trên thế mạnh hiện nay là nhà

phân phối BĐS?

Trả lời:

Thời gian tới, DXG sẽ được cơ cấu lại theo hướng phát triển đa ngành thành một tập đoàn,

lấy đầu tư và kinh doanh bất động sản làm nòng cốt. Trong đó, mỗi ngành được quản lý bởi

một tổng công ty do Tập Đoàn nắm giữ cổ phần chi phối:

+ mảng xây dựng: xây dựng hạ tầng & cao tầng

+ mảng dịch vụ BĐS: cho đến cuối năm 2010, cơ bản DXG đã phát triển được mạng lưới

sàn giao dịch BĐS tại các khu vực trọng điểm trên toàn quốc (Đồng Nai, Miền Bắc, Đà

Nẵng). Dự kiến năm 2011, công ty sẽ phát triển hệ thống kênh phân phối tại Long An, năm

2012 là tại Cần Thơ. Mục tiêu đến năm 2015, DXG sẽ chiếm lĩnh 60% thị phần môi giới BĐS

của cả nước.

+ mảng đầu tư: góp vốn đầu tư BĐS, tạo ra sản phẩm để mảng dịch vụ phân phối

Vậy DXG chủ trương phát triển theo mô hình khép kín: đầu vào (mảng tài chính, đầu tư) –
nhà sản xuất (mảng xây dựng).– đầu ra (mảng dịch vụ, phân phối BĐS).

2) DXG sẽ tập trung vào phân khúc nào trong lĩnh vực BĐS?

Trả lời:

DXG sẽ tập trung đầu tư phát triển các dự án BĐS và mảng phân phối tại 2 phân khúc:

+ căn hộ trung bình: có giá khoảng tầm 1 tỷ đồng, < 20 triệu/m2

+ đất nền: tại các vùng Long An, Bình Dương, Đồng Nai, Đà Nẵng, Hà Nội

3) Quỹ đất của DXG hiện nay?

Trả lời:

DXG hiện hợp tác, góp vốn với các chủ đầu tư có quỹ đất để phát triển các dự án BĐS (dự

án Suối Son vừa mới mở bán), mua lại các dự án để bán lại (dự án Dragon Tower ở Biên

Hoà, Đồng Nai), bên cạnh đó là các dự án Minh Hưng, Bình Hưng Riverside… sẽ được triển

khai trong năm 2011.

4) DXG đã nhận được lợi ích gì từ việc FPT Capital trở thành đối tác chiến lược của mình?
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Trả lời:

Việc FPT Capital trở thành đối tác chiến lược đã giúp đỡ rất nhiều cho DXG về nguồn vốn

cũng như về việc triển khai/quản trị các dự án BĐS => Chủ Tịch HĐQT DXG trong đại hội

lần này đã đề cử 1 thành viên của FPT Capital vào HĐQT của DXG.
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