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BÁO CÁO NỘI DUNG HỌP ĐẠI HỘI CỔ ĐÔNG

Công ty: Công ty cổ phần Tập đoàn dầu khí An pha
Mã CK: ASP Sàn niêm yết HSX
Thời gian họp: 8.00-17.30 ngày 18/4/2011

Địa điểm họp: Số 6, Nguyễn Khắc Viện,Capital Tower, Quận 7, HCM

Người lập báo cáo: Lại Cao Mai Phương

Nơi nhận báo cáo:
(gửi email)

Ban giám đốc
Phòng Đầu Tư – HO: Mr. Lê Đắc An
Phòng phân tích – HO: Ms. Hoàng Thị Thanh Thùy

Tài liệu kèm theo: (scan và gửi cùng BC)

1. Đánh giá hoạt động năm cũ:

Chỉ tiêu ĐVT KH

2010

TH

2010

TH/KH So với

2009

Sản lượng bán LPG- Dân dụng Tấn 86.510 77.857 90% 121%

Sản lượng bán LPG- bán buôn Tấn 38.280 40.666 106% 67%

Dịch vụ vận tải biển- LPG Tấn 44.640 40.983 92% 81%

Lợi nhuận sau thuế thu nhập hơp nhất Tỷ 60,5 5,692 9% 11%

Lợi nhuận sau thuế của công ty mẹ Tỷ 50 1,656 3% 4%

Năm 2010, sản lượng bán LPG dân dụng đã tăng 21% so với sản lượng năm 2009. Hiện thị
phần của công ty khoảng 14% LPG dân dụng ở Việt Nam. Đạt được tốc độ phát triển cao
này trong điều kiện thị trường cạnh tranh hiện nay là sự kết hợp của nhiều yếu tố. Hiệu tại
công ty đang chiếm thị phần số 1 tại Hà Nội, số 2 tại HCM và số 1 tại thị trường Tây Nguyên
và Tây Ninh ngoài ra Anpha Petro còn có độ phủ tại hầu hết các tỉnh thành trong cả nước.

Thuận lợi: Hệ thống cơ sở vật chất hoàn thiện từ kho chứa, tàu, trạm chiết, hệ thống phân
phối trải khắp cả nước nên có điều kiện tăng trưởng thị phần

Hệ thống đại lý bán lẻ LPG trong nước vẫn được cho là chuyên nghiệp nhất trong các công
ty cùng ngành là một lợi thế rất lớn của công ty.

Khó khăn: Tình hình nguồn LPG trong nước vẫn chưa ổn định, giá LPG thế giới biến động
bất thường khi tỷ giá USD/VND tồn tại 2 tỷ giá và khan hiếm nguồn USD dẫn đến công ty
không dám ký các hợp đồng nhập khẩu ở các thời điểm giá thay đổi

Nghị định Gas 107/2009/NĐ-CP bắt đầu có hiệu lực trong đó 02 điều kiện quan trọng là:
Các nhà phân phối chỉ được ký hợp đồng với tối đa ba thương nhân kinh doanh đầu mối và
các thương nhân kinh doanh đầu mồi gas phải có tối thiểu 300.000 vỏ bình gas. Hai điều
kiện này về lâu dài sẽ giúp công ty Gas đầu mối hoạt động ổn định hơn. Tuy nhiên, trong
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giai đoạn đầu làm cho thị trường gas cạnh tranh khốc liệt, các công ty nhỏ ồ ạt ra vỏ bình
gas, tranh giành đại lý dẫn tới lợi nhuận gộp giảm mạnh.

Các đối thủ quyết liệt giảm giá hoặc đưa ra các chuỗi cửa hàng nhằm cạnh tranh trực tiếp
với hệ thống Gas Bình Minh ở phía Nam (bán trên 80% sản phẩm Gia đình Gas của Anpha
Petrol) ảnh hưởng trực tiếp đến lợi nhuận của các công ty Gas.

Lĩnh vực Gas công nghiệp gặp cạnh tranh với sản phẩm thay thế là khí thiên nhiên hóa lỏng
(CNG) cũng được cung cấp độc quyền bởi các công ty thành viên của Tập đoàn dầu khí
Việt Nam

2. Kế hoạch hoạt động năm mới

Chỉ tiêu ĐVT KH

2011

TH

2010

So với

2009

Sản lượng bán LPG- Dân dụng Tấn 87.224 76.224 14%

Sản lượng bán LPG- bán buôn Tấn 37.190 60.813 -39%

Dịch vụ vận tải biển- LPG Tấn 55.000 50.000 9%

Lợi nhuận trước thuế thu nhập Tỷ 42,660 15,700 272%

Lợi nhuận sau thuế Tỷ 29,6 5,692 520%

Lợi nhuận sau thuế của công ty mẹ Tỷ 23 1,656 1,38%

Công ty là một trog 04 công ty Gas đầu mối trúng thầu tiêu thụ sản phẩm LPG từ nhà máy
Dung Quất sẽ giúp cho Công ty có nguồn Gas ổn định, tàu vận chuyển trực tiếp cho các
công ty sẽ hiệu quả hơn.

Sản lượng ở mức cao, kết hợp với kênh phân phối trực tiếp đến người tiêu dùng là cơ sở
để nâng cao lợi nhuận gộp trên mỗi bình Gas.

Tiêu thụ bình quân đầu người hiện nay ở Việt Nam so với các quốc gia trong khu vực thấp
nên dự báo trong tương lai gần tổng nhu cầu tại Việt Nam sẽ tăng cao, dự kiến 2015 sẽ đạt
khoảng 1,5 triệu tấn/năm

3. Hỏi đáp trong Đại hội

Hỏi: Đối thủ cạnh tranh cùng ngành của công ty trong năm 2010?, công ty khí hóa lỏng Miền
Nam là công ty cùng ngành mà vẫn có kết quả kinh doanh tốt?

Đáp: Công ty cạnh tranh như

 Saigon Petro: có 2 mảng xăng dầu và Gas, mảng kinh doanh Gas lỗ khoảng 5 tỷ

 Công ty năng lượng đại việt VinaGas, VinaGas 2010 lỗ trên 2 tỷ

 MTG chỉ lời khoảng 200 triệu
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 Dầu khí Vũng Tàu lỗ khoảng 39 tỷ

 Khí hóa lỏng Miền Nam, từ cuối 2009 đến nay có thêm khí nén hóa lỏng (GNG)
được cung cấp động quyền bởi tập đoàn dầu khí nên họ có ưu thế hơn so với công
ty

Hỏi: Giải thích trang 5, BCTC hợp nhất về khoản tài sản dài hạn khác.

Đáp: Năm vừa rồi công ty có đầu tư thuê tài chính cho chiết nạp Gas và được thể hiện trong
khoản tài sản dài hạn khác.

Hỏi: Lãi suất cao hiện nay công ty sẽ có biện pháp gì, thu hẹp đòn cân nợ?

Đáp:  Chính sách tài chính: Công ty sẽ giảm bớt những mảng có hiệu quả không cao; tăng
cường công tác kiểm soát và sử dụng vốn lưu động (tập trung vào mảng công nợ phải thu,
kéo thấp từ 7-10 ngày so với 10-15 ngày so với trước đây; sắp xếp lại lao động để hiểu quả
cao hơn)

Hỏi: Tại sao giá cổ phiếu của ASP giảm liên tục, tại sao công ty lại mua cổ phần của Khí
hóa lỏng Miền Nam?

Đáp: Công ty sẽ cố gắng tập trung vào kết quả kinh doanh để cải thiện giá cổ phiếu, và
nâng cao cổ tức.

Mua cổ phần của công ty khí hóa lỏng Miền Nam là do:

 Có KQKD tương đối tốt trong những năm vừa qua.

 Công ty mua ngang với giá trị số sách mà giá thị trường hiện nay vẫn cao hơn giá
mua, cổ tức của của công ty này cũng cao và ổn định. Số cổ phiếu mua bị hạn chế
chuyển nhượng, đến cuối 2012 sẽ hết thời hạn hạn chế

 Khí hóa lỏng Miền Nam có nguồn hàng tốt, được chia sẻ nguồn hàng tốt và ưu đãi
về mặt thanh toán.

Hỏi: Năm 2010 các chi phí tăng rất mạnh so với 2009, vậy 2011 công ty kế hoạch nào để
kiểm soát chi phí?

Đáp: Công ty sẽ cắt giảm chi phí có thể như quy chế về xe (như cụ thể đối tượng được sử
dụng xe công ty..), năm ngoái định mua tầng 3 của tòa nhà nhưng hiện nay sẽ chuyển sang
thuê để giảm chi phí. Tập trung vào thị trường tiềm năng.

Cắt giảm thị trường không hiệu quả để tập trung vào thị trường chính như HN, HCM và
Buôn Mê Thuộc.

Nâng cao năng suất lao động, tài sản nào thừa hoặc không còn sử dụng thì bán
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Hỏi: KQKD Quý 1/2011?

Đáp: Hiện nay công ty tổng hợp chưa xong, nhưng số liệu quý 1 tại các công ty ở Hà Nội
tương đối tốt (mặc dù nhà máy Dung Quất nghỉ và tháng tết nên sản lượng có giảm).

Công ty đánh giá là năm nay sẽ không khó khăn hơn năm 2010.

Hỏi: Quyền lợi của cổ đông lớn, cổ đông sáng lập như thế nào?

Đáp: Công ty chỉ vận dụng theo luật, cổ đông lớn từ 5% trở lên, các quyền theo đúng luật
ban hành

Trong hai phương án trả cổ tức 5% hoặc không trả cổ tức: ĐHCĐ thông qua không chia cổ
tức 2010. Không thông qua chủ trương tăng vốn điều lệ trong đại hội này và ủy quyền cho
HĐQT xin ý kiến cổ đông bằng văn bản vào thời điểm thích hợp. Các nội dung khác đều
được ĐHCĐ thông qua.
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